Mozliwos$¢ dofinansowania

Jak otworzy¢ i rozwing¢ wtasne studio
detailingu - szkolenie grupowe
Numer ustugi 2026/08/10/11986/3738989

Centrum Doradztwa
Finansowego

© Radom

& Ustuga szkoleniowa
Urszula Bancerz

ok ok Kk 46/5

109 ocen

¥ stacjonarna

{2 Zajecia grupowe

®© 08:00h

5 04.09.2026 do 04.09.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Transport i motoryzacja / Motoryzacja

2 500,00 PLN brutto
2 500,00 PLN netto
312,50 PLN brutto/h
312,50 PLN netto/h
200,00 PLN cena rynkowa @

Osoby rozpoczynajace dziatalnos¢ w branzy detailingowej.

Ustuga adresowana jest réwniez do Uczestnikéw Projektu ,Kierunek —

Rozwdj".

Grupa docelowa ustugi

Ustuga adresowana jest réwniez do Uczestnikéw Projektu ,Matopolski

Pociag do Kariery, Nowy start w Matopolsce z EURESEM.

Ustuga adresowana jest rowniez do Uczestnikow Projektu
»Zachodniopomorskie bony szkoleniowe”.

Minimalna liczba uczestnikow 2
Maksymalna liczba uczestnikéw 10

Data zakonczenia rekrutacji 03-09-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Celem szkolenia jest przygotowanie uczestnikéw do samodzielnego zaprojektowania, otwarcia oraz skutecznego

prowadzenia studia auto detailingu.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Wiedza :

Uczestnik opisuje wymogi formalne,
techniczne i marketingowe zwigzane z
prowadzeniem studia detailingu.

Umiejetnosci:

Uczestnik planuje procesy
technologiczne i operacyjne
wykonywane w studiu detailingu.

Kompetencje spoteczne:
Uczestnik prezentuje standardy

profesjonalnej komunikacji i budowania

relacji z klientem.

Kryteria weryfikacji

Wskazuje wtasciwe kody PKD oraz
zapisy polisy OC chronigcej powierzone
mienie.

Identyfikuje zewnetrzne zrédta
dofinansowania na rozpoczecie
dziatalnosci gospodarczej.

Réznicuje niezbedne elementy
wyposazenia technicznego lokalu dla
poszczegolnych ustug.

Wyjasnia etapy budowy skutecznego
leja sprzedazowego dla ustug
detailingowych.

Dobiera odpowiednie preparaty
chemiczne do rodzaju czyszczonej
powierzchni.

Okresla prawidtowa kolejnosé
czynnosci podczas przyjmowania
pojazdu od klienta.

Wybiera wtasciwe techniki
przygotowania i oczyszczania lakieru
samochodowego.

Ustala zasady prowadzenia kontroli
jakosci przed wydaniem auta klientowi.

Réznicuje wiasciwe reakcje na obiekcje
i zastrzezenia zgtaszane przez klienta.

Wskazuje prawidlowe metody badania
potrzeb wtasciciela pojazdu podczas
rozmowy.

Wybiera odpowiednie argumenty
sprzedazowe przy prezentowaniu
pakietéw drozszych ustug.

Okresla wtasciwe zachowania budujace

wizerunek eksperta w branzy detailingu.

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéow uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z

zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Szkolenie 1 dniowe, teoretyczne, poprowadzone w formie wyktadu z otwartymi dyskusjami i pytaniami, sktada sie z 8 godzin zegarowych.

Podczas szkolenia bedziemy omawia¢ kwestie dotyczace rozpoczecia wtasnej dziatalnosci w dziedzinie auto detailingu i oklejania
samochodoéw. Poruszymy tematy zwigzane z dofinansowaniami, przygotowaniem pomieszczenia, kwestie dotyczgce wymaganych

pozwolen i formalnosci. Oméwimy niezbedne wyposazenie, przygotowanie oraz kwestie marketingowe takie jak strategie dziatan w

mediach spotecznosciowych, kampanie reklamowe, rozmowy sprzedazowe, identyfikacja wizualna itd.

Program:

1.

Jak otworzy¢ i rozwingé wilasne studio detailingu

Strategia wejscia na rynek i profil klienta — analiza lokalnej konkurencji, wybér specjalizacji (detailing vs. folie) oraz okreslenie grupy
docelowej (klient budzetowy vs. premium).

Finansowanie i formalno$ci prawne - pozyskiwanie dotacji (PUP, UE), wybér PKD oraz kluczowe aspekty bezpieczenstwa
(ubezpieczenie OC za powierzone mienie i wymogi Srodowiskowe).

Infrastruktura i setup studia — techniczne przygotowanie lokalu (o$wietlenie, odptywy, strefy bezpytowe) oraz dobor priorytetowego
sprzetu i chemii na start.

Technologia i standardy pracy — optymalizacja proceséw operacyjnych: od bezpiecznego przyjecia auta, przez techniki przygotowania
powierzchni, po finalng kontrole jakosci.

Budowanie marki i wizerunek profesjonalisty — tworzenie spdjnej identyfikacji wizualnej i portfolio, ktére buduje zaufanie u wtascicieli
drogich samochodow.

Marketing, sprzedaz i social media — skuteczne lejki sprzedazowe: od rolki na Instagramie i kampanii reklamowych, po domykanie
sprzedazy drogich pakietéw (PPF/ceramika) podczas rozmowy z klientem.

. Egzamin-walidacja.

Czas walidacji przeznaczony na 1 uczestnika to 30 min., walidacja za pomoca testu teoretycznego, czas ten przeznaczony dla

wszystkich uczestnikéw szkolenia (wszyscy uczestnicy jednoczes$nie wypetniaja test teoretyczny).

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 4



Przedmiot / Typ Data realizacji Godzina Godzina . .
L. Prowadzacy L . ; X Liczba godzin
temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Strategia
wejscia na
rynek i profil

klienta; Piotr
Finansowanie Zajecia 04-09-2026 09:00 13:00 04:00

i formalnosci Przelazly
prawne;

Infrastruktura

i setup studia;

- Przerwa - 04-09-2026 13:00 14:00 01:00

Technologiaii
standardy
pracy;

Budowanie Piotr
marki i Zajecia 04-09-2026 14:00 16:30 02:30

. Przelazt
wizerunek y

profesjonalist
y; Marketing,
sprzedaz i
social media

- Walidacja - 04-09-2026 16:30 17:00 00:30

Podsumowanie
Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych ustugi 08:00
w tym suma godzin zaje¢ 06:30
w tym suma godzin walidacji 00:30
w tym suma przerw 01:00

Suma godzin dydaktycznych bez przerw 09:15

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 500,00 PLN



Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 2 500,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 312,50 PLN
Koszt osobogodziny netto 312,50 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin

Liczba godzin

Liczba godzin zegarowych ustugi 08:00

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
M

121

Piotr Przelazty

Wiasciciel Centrum Detailingu w Radomiu. W 2010r. rozpoczat przygode z pierwszym polerowaniem,
woskowaniem i pierwszym oklejaniem elementéw. Kilka lat pézniej otworzyt studio detailingu
Warszawski Btysk w Warszawie. Przez kolejne lata doskonalit swoje umiejetnosci oklejania aut, byt
uczestnikiem wielu szkolen, nastepnie sam zaczat szkoli¢ mtodych adeptéw detailingu i oklejania
samochodow, a jego firma stata sie jednym z popularniejszych i najbardziej cenionych za jako$¢
miejsc w Warszawie. Okleit kilkaset aut, pracowat przy dziesigtkach nowych modeli z zachowaniem
najwyzszej jakosci i starannosci. Po latach spedzonych w Warszawie otworzyt w Radomiu firme,
ktdra jest wyznacznikiem najwyzszej jakosci wykonywanych ustug i obstugi klienta. W latach 2021-
2025 przeprowadzit okoto 30 szkolen grupowych i indywidualnych, w ktérych w sumie uczestniczyto
blisko 100 kursantéw. Od 2020 roku jest akredytowanym partnerem firmy FX Protect w zakresie
zabezpieczania lakieru. Posiad certyfikat eksperta aplikacji folii PPF FlexiShield uzyskany w 2020
roku, od 2023 roku jest certyfikowanym aplikatorem folii Llumar, a od 2024 roku akredytowanym
partnerem firmy Teckwrap.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Skrypt z zakresu szkolenia.

Warunki uczestnictwa

W przypadku kurséw dofinansowanych warunkiem uczestnictwa w kursie jest spetnienie warunkéw przedstawionych przez danego Operatora.



Informacje dodatkowe

Warunkiem ukornczenia ustugi jest uczestnictwo w co najmniej 80% godzin zaje¢ przewidzianych w programie. Obecnos¢ weryfikowana jest na
podstawie list obecnosci podpisywanych kazdego dnia szkoleniowego.

Frekwencja na zajeciach potwierdzana jest kazdorazowo wtasnorecznym podpisem uczestnika na licie obecnosci.

Informacja o zwolnieniu z VAT: Ustuga zwolniona z VAT na podst. art. 43 ust. 1 pkt. 29 lit.a, wpis do ewidencji szkot i placéwek niepublicznych nr
42, prowadzony przez Starostwo Powiatowe w tukowie.

Zawarto umowe z WUP w Krakowie w ramach programu: Matopolski Pociag do Kariery, Nowy start w Matopolsce z EURESEM.
Zawarto umowe z WUP w Toruniu w ramach programu "Projektu Kierunek — Rozw¢j”.

Zawarto umowe z WUP w Szczecinie w ramach programu ,Zachodniopomorskie bony szkoleniowe”.

Adres

al. Aleja Wojska Polskiego 74/-
26-600 Radom

woj. mazowieckie

Szkolenie teoretyczne odbywa sie w Centrum Detailingu w Radomiu, w profesjonalnej przestrzeni szkoleniowej, ktéra
taczy komfort sali wyktadowej z mozliwosciag bezposredniej obserwacji rozwigzan technologicznych. Obiekt zapewnia
petne zaplecze sanitarne (toaleta) oraz bezptatny parking bezposrednio przy budynku.

Kontakt

ﬁ E-mail szkolenia@cdf.lukow.pl

Telefon (+48) 784 684 362

Beata Klysz



