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Szkolenie - Copilot Handlowca, czyli jak Al 660,00 PLN brutto
przyspiesza analize przetargow i 660,00 PLN netto
domykanie transakcji 220,00 PLN brutto/h

220,00 PLN netto/h
233,33 PLN cena rynkowa @

Numer ustugi 2026/07/09/132349/3680094

& Ustuga szkoleniowa

[l zdalna w czasie rzeczywistym
& Zajecia grupowe

® 03:00h

B3 12.10.2026 do 12.10.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Informatyka i telekomunikacja / Internet
Szkolenie skierowane jest do zespotéw handlowych, inzynieréw
sprzedazy, opiekunéw kluczowych klientédw oraz specjalistéw ds.
przetargdw w firmach technicznych, ktérzy chca drastycznie skrécié czas

Grupa docelowa ustugi przygotowania dokumentacji handlowej. Program powstat z myslg o
osobach poszukujgcych narzedzi do natychmiastowego odcigzenia sie z
rutynowej pracy administracyjna, aby méc skupi¢ sie na budowaniu relacji
i bezposredniej pracy z klientem.

Minimalna liczba uczestnikéw 5

Maksymalna liczba uczestnikow 30

Data zakornczenia rekrutacji 07-10-2026

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Celem edukacyjnym szkolenia jest wyksztatcenie u pracownikéw pionu handlowego umiejetnosci wykorzystania
sztucznej inteligenciji jako asystenta w procesie generowania leadéw i obstugi zapytan. Po szkoleniu uczestnicy beda
potrafili w kilka minut wycigga¢ kluczowe wymagania z dokumentacji przetargowych, sprawnie przektada¢ parametry
techniczne na teksty sprzedazowe oraz w utamku sekundy analizowaé rozproszong korespondencje.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Uczestnik charakteryzuje zasady
bezpiecznego przetwarzania danych
handlowych i ochrony tajemnicy
przedsiebiorstwa w $rodowisku Al

Uczestnik ocenia poprawnos$¢ analizy
dokumentac;ji przetargowej
dokonywanej przez narzedzia sztucznej
inteligencji

Uczestnik rozréznia techniki
przektadania parametréw technicznych
na jezyk korzysci sprzedazowych przy
uzyciu promptéw Al

Uczestnik identyfikuje wtasciwe metody
syntezy historii korespondenciji oraz
formutowania odpowiedzi na obiekcje z
pomoca Al

Kryteria weryfikacji

Uczestnik prawidtowo wskazuje
bezpieczne procedury wprowadzania
danych klientéw oraz zapytan
ofertowych do modeli jezykowych.

Uczestnik identyfikuje ryzyka zwigzane
z wyciekiem informacji poufnych przy
braku odpowiedniej konfiguracji
narzedzi.

Uczestnik prawidtowo wskazuje
kluczowe wymagania i kryteria oceny
ofert w podanym fragmencie
dokumentacji SIWZ poddanym analizie
Al.

Uczestnik identyfikuje ukryte ryzyka i
kruczki prawne w wygenerowanym
przez model raporcie z analizy
zapytania ofertowego.

Uczestnik wybiera najbardziej
efektywng instrukcje (prompt) stuzaca
do automatycznego wygenerowania
spojnej struktury oferty handlowe;j.

Uczestnik ocenia i wskazuje poprawnie
sformutowane argumenty sprzedazowe
W wygenerowanej przez Al propozycji
komercyjnej.

Uczestnik wybiera prawidtowe
podsumowanie wielowatkowej dyskusji
mailowej oraz trafne zalecenia do
dalszych krokéw sprzedazowych.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
zZwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sie?

TAK



Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Szkolenie skierowane jest do zespotéw handlowych, inzynierow sprzedazy, opiekunéw kluczowych klientow oraz specjalistéw ds.
przetargdw w firmach technicznych, ktérzy chca drastycznie skrécié czas przygotowania dokumentacji handlowej.

Warunki organizacyjne dla zaje¢ online: Zajecia w formie zdalnej realizowane beda w czasie rzeczywistym za posrednictwem platformy do
wideokonferenciji.

Podziat godzinowy szkolenia

Harmonogram szkolenia jest zaplanowany w godzinach zegarowych (60 minut).
Przerwy w toku szkolenia

Przed walidacja - 15 minut.

Zostata ona uwzgledniona w harmonogramie i wlicza sie w czas szkolenia.
Catkowity czas szkolenia wynosi 3 godziny zegarowe.

Zajecia teoretyczne i praktyczne

W ramach ustugi realizowane sg zaréwno zajecia teoretyczne, jak i praktyczne, zgodnie z zakresem tematycznym programu szkolenia.
taczny wymiar zajeé teoretycznych wynosi 1 godzine i obejmuje omdwienie algorytméw analizy tekstu w procesach komercyjnych oraz
zasad ochrony tajemnicy przedsigbiorstwa podczas pracy z danymi klientéw. tgczny wymiar zaje¢ praktycznych wynosi 1,5 godziny i
opiera sie na intensywnym treningu warsztatowym polegajgcym na skanowaniu realnych plikéw SIWZ, generowaniu gotowych
segmentéw ofert technicznych oraz automatycznym wycigganiu wnioskéw i planowaniu kolejnych krokéw z dtugich watkéw mailowych.

Modut 1 — Sztuczna inteligencja w procesie sprzedazy od analizy SIWZ do domkniecia transakcji

 Btyskawiczny skan dokumentacji przetargowej (SIWZ/0OPZ) pod katem wyciggania kluczowych wymagan, kryteriéw oceny oraz ryzyk
prawno-biznesowych.

¢ Mapowanie specyfikacji technicznej zamoéwienia na realne portfolio produktowe firmy w celu szybkiego dopasowania oferty.

¢ Wykorzystanie Al jako asystenta w automatycznym budowaniu struktury ofert technicznych oraz przektadaniu zawitego jezyka
inzynieryjnego na jezyk korzysci biznesowych.

¢ Generowanie spersonalizowanych propozycji komercyjnych oraz precyzyjnych odpowiedzi na niestandardowe pytania i obiekcje
klientow.

e Btyskawiczna synteza wielomiesiecznych, rozproszonych watkéw mailowych oraz historii z systeméw CRM w celu przygotowania
rekomendacji do dalszych krokéw (follow-up).

Walidacja - test z automatycznie generowanym wynikiem

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 3



Przedmiot / Typ Data realizacji Godzina Godzina . .
L. Prowadzacy . X , i Liczba godzin
temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakoriczenia
Modut 1
- Sztuczna
inteligencjaw
procesie
: . Krzysztof
sprzedazy od Zajecia . 12-10-2026 09:00 11:30 02:30
. Paisert
analizy SIWZ
do
domkniecia
transakcji
- Przerwa - 12-10-2026 11:30 11:45 00:15
K f
Ty - Walidacja rzyszto 12-10-2026 11:45 12:00 00:15
Paisert
Podsumowanie
Rodzaj godzin Liczba godzin
Suma godzin zegarowych ustugi 03:00
w tym suma godzin zaje¢ 02:30
w tym suma godzin walidacji 00:15
w tym suma przerw 00:15
Suma godzin dydaktycznych bez przerw 03:30
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 660,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 660,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 220,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 220,00 PLN



Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin

Liczba godzin zegarowych ustugi 03:00

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

121

O Krzysztof Paisert

‘ ' Krzysztof Paisert: wyktadowca akademicki oraz co-founder firmy dziatajgcej w obszarze nowych
technologii AxiomWeb. Od 8 lat zwigzany z branzg digital marketingu i IT. Zainteresowanie sztuczng
inteligencja od 2019 roku — poczatkowo jako ciekawostka, z czasem przeksztatcone w obszar
badan i praktycznego zastosowania. Obecnie prowadzone sg prace nad wtasnymi modelami Al. W
ramach testowania narzedzi i automatyzacji, doradzam firmg w zakresie wdrazania tych rozwigzan
do obszaréw biznesowych. Szkolenia majg charakter praktyczny, interaktywny i nastawiony na
realne zastosowania w biznesie i zyciu codziennym. Posiada odpowiednie doswiadczenie z zakresu
ostatnich 5 lat.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

W ramach ustugi kazdemu z uczestnikéw zostang udostepnione niezbedne materiaty wspierajgce realizacje celow szkolenia. Materiaty sg
bezptatne.

Materiaty obejmuja:

¢ prezentacje multimedialng,
¢ skrypt szkoleniowy.

Warunki uczestnictwa

Do udziatu w szkoleniu uprawnione sg osoby petnoletnie zatrudnione w pionach komercyjnych, handlowych oraz dziatach ds. zaméwien i
przetargéw, w szczegdlnosci w przedsigbiorstwach o profilu technicznym oraz inzynieryjnym. Warunek ten obejmuje menedzeréw
sprzedazy, inzynieréw sprzedazy, doradcéw techniczno-handlowych, opiekunéw kluczowych klientéw oraz specjalistéw odpowiedzialnych
za analize dokumentacji SIWZ i przygotowywanie ofert komercyjnych. Ponadto warunkiem efektywnego uczestnictwa jest dgzenie do
zminimalizowania czasu po$wiecanego na rutynowe zadania administracyjne oraz che¢ wdrozenia nowoczesnych narzedzi Al do
codziennych proceséw handlowych.

0d uczestnikéw oczekuje sie gotowosci do rozwijania umiejetnosci sprawnego skanowania specyfikacji zamoéwien publicznych,
szybkiego przektadania parametréw technicznych na jezyk korzysci dla klienta, a takze wykorzystywania modeli jezykowych do
automatycznej syntezy wielowatkowej korespondencji biznesowe;j.

Informacje dodatkowe

Szkolenie realizowane jest w godzinach zegarowych, a przerwy sg ujete w harmonogramie. Przerwy wliczajg sie w czas szkolenia.



Podstawa zwolnienia z VAT: Ustugi zwolnione z podatku VAT na podstawie par. 3 ust 1 pkt 14 Rozporzadzenie Ministra Finanséw z dnia 20
grudnia 2013 r. (tekst jednolity Dz.U. 2018 z dnia 10.04.2018 poz 701 z péZn. zmianami).

Walidacja zostanie przeprowadzona za pomocg testu teoretycznego z wynikiem generowanym automatycznie.

Warunki techniczne

e Komputer lub urzadzenie mobilne — w przypadku urzadzenia mobilnego mozna pobraé¢ odpowiednia aplikacje ,Google Meet” ze sklepu
Google Play lub AppStore.

e Szerokopasmowe potaczenie z internetem.

¢ Wymagania sprzetowe - procesor dwurdzeniowy 2GHz lub lepszy (zalecany czterordzeniowy), 2GB pamieci RAM (zalecane 4GB lub
wiecej).

* Mikrofon zewnetrzny lub mikrofon wbudowany w urzadzeniu oraz gtosniki zewnegtrzne lub wbudowane w urzadzeniu.

e Kamera zewnetrzna lub wbudowana w urzadzeniu

¢ Google Meet dziata w aktualnej wersji oraz dwoch wczesniejszych gtéwnych wersjach tych systemdw operacyjnych:

e Apple macOsS,

¢ Microsoft Windows,

e Chrome OS,

e Ubuntu iinne dystrybucje Linuksa oparte na Debianie.

Kontakt

ﬁ E-mail maria.sobierajska@fipp.com.pl

Telefon (+48) 691 774 523

Maria Sobierajska



