Mozliwos$¢ dofinansowania

Szkolenie z rozwoju nowych produktow 6 199,20 PLN brutto
turystycznych 5040,00 PLN netto

Fundacja .
@ edumochni  Numer ustugi 2026/05/07/38738/3543489 170,70 PLN brutto/h
90,00 PLN netto/h

225,33 PLN cena rynkowa @

Fundacja Edumocni ® Tarméw
Kk KKk 49/5 & Ustuga szkoleniowa
2 404 oceny ¥ stacjonarna

{2 Zajecia indywidualne
® 56:00 h
£ 14.05.2026 do 01.06.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Wiasciciele firm oraz osoby prowadzace jednoosobowa dziatalnosé
gospodarcza (JDG)

Grupa docelowa ustugi Managerowie i Specjalisci ds. Rozwoju Produktu, Marketingu i
Sprzedazy

Koordynatorzy Projektow

Minimalna liczba uczestnikéw 1
Maksymalna liczba uczestnikow 1
Data zakornczenia rekrutacji 12-05-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Znak Jakosci Matopolskich Standardéw Ustug Edukacyjno-Szkoleniowych

Podstawa uzyskania wpisu do BUR (MSUES) - wersja 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Ustuga przygotowuje do samodzielnego ksztattowania strategii produktowej przedsiebiorstwa poprzez identyfikacje nisz
rynkowych, budowanie pakietow ustug o wysokiej warto$ci dodanej oraz optymalizacje proceséw sprzedazowych
nowych produktéw zgodnie z aktualnymi potrzebami konsumentéw.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Wymienia i opisuje 3 wspoétczesne
trendy w turystyce oraz ich wptyw na Test teoretyczny

zachowania konsumentéw
Identyfikuje luki rynkowe i trendy w

sektorze turystycznym.
Wskazuje cechy charakterystyczne nisz

rynkowych na podstawie Test teoretyczny
przedstawionego opisu przypadku

Definiuje unikalna propozycje wartosci
dla przyktadowego produktu Test teoretyczny
turystycznego.

Wybiera optymalne sktadowe pakietu

Projektuje strukture innowacyjnego turystycznego (ustugi gtéwne i
Test teoretyczny
produktu turystycznego. komplementarne) dla zadanego profilu
klienta.

Uktada w kolejnosci chronologicznej
etapy wdrazania nowego produktu na Test teoretyczny
rynek

Przyporzadkowuje kanaty dystrybucji do

Test teoretyczn
konkretnych grup docelowych yezny
Konstruuje 3 argumenty sprzedazowe
Dobiera procesy sprzedazowe i oparte na jezyku korzysci dla Test teoretyczny

promocyjne nowej oferty wybranego produktu

Rozréznia narzedzia promocji online i
offline oraz wskazuje ich skutecznosé¢ w Test teoretyczny
kontekscie budzetu

Oblicza sume kosztéw statych i
zmiennych na podstawie dostarczonych Test teoretyczny

danych finansowych.
Dokonuje kalkulacji rentownosci i

wyceny produktu
Wskazuje prawidtowy wynik progu
rentownosci dla nowo projektowanej Test teoretyczny
ustugi turystycznej

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji



Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Modut I: Analiza potencjatu rynkowego

e o Analiza trendow 2025/2026: turystyka regeneratywna, "slow travel", wykorzystanie Al w personalizacji ofert.
e Warsztat: Mapowanie konkurencji lokalnej i identyfikacja "biatych plam" na mapie turystycznej regionu.

Modut II: Strategiczne projektowanie produktu turystycznego

e o Proces Design Thinking w turystyce — od potrzeb klienta do prototypu ustugi.
e Budowanie produktu jako elementu przewagi konkurencyjnej.
e Pakietyzacja: dobér partneréw lokalnych, tworzenie sieci wspotpracy
e Warsztat: Tworzenie szczegétowego scenariusza nowej ustugi/pakietu.

Modut lli: Marketing, E-commerce i nowe technologie

e« Budowanie strategii obecnosci w kanatach OTA (Booking, Airbnb, Expedia) vs. sprzedaz bezposrednia.
¢ Marketing tresci i wykorzystanie social medidéw do sprzedazy produktéw niszowych.
e Zarzadzanie opiniami i budowanie lojalnosci klienta w dobie cyfrowe;.

Modut IV: Ekonomika produktu i zarzadzanie rentownoscia

e o Kalkulacja kosztéw
e Dynamiczne zarzadzanie ceng w zaleznos$ci od popytu i sezonowosci.
e Analiza ryzyka wdrozeniowego i planowanie progu rentownosci

Modut V: Prezentacja projektow i Walidacja

e e« prezentacja opracowanych produktow przed trenerem (informacja zwrotna).
¢ Podsumowanie szkolenia i przeprowadzenie testu koricowego.

Informacje organizacyjne:

e Liczba uczestnikdw: zajecia indywidualne
 Stanowiska pracy: Uczestnik ma zapewnione samodzielne stanowisko z dostepem do laptopa z oprogramowaniem biurowym (do
tworzenia kosztoryséw i prezentaciji).
e Dostep do Wi-Fi o duzej przepustowosci
¢ Walidacja metoda testu teoretycznego

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 41



Przedmiot /
temat

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

-

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

@

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

-

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

-

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Prowadzacy

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Data realizacji
zajeé

14-05-2026

14-05-2026

14-05-2026

14-05-2026

14-05-2026

19-05-2026

19-05-2026

19-05-2026

19-05-2026

19-05-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

Godzina
zakonczenia

10:00

10:30

12:30

13:00

15:00

10:00

10:30

12:30

13:00

15:00

Liczba godzin

02:00

00:30

02:00

00:30

02:00

02:00

00:30

02:00

00:30

02:00



Przedmiot /
temat

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

o=

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

70 B

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

s B

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Prowadzacy

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Data realizacji
zajeé

20-05-2026

20-05-2026

20-05-2026

20-05-2026

20-05-2026

23-05-2026

23-05-2026

23-05-2026

23-05-2026

23-05-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

Godzina
zakonczenia

10:00

10:30

12:30

13:00

15:00

10:00

10:30

12:30

13:00

15:00

Liczba godzin

02:00

00:30

02:00

00:30

02:00

02:00

00:30

02:00

00:30

02:00



Przedmiot /
temat

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

am-

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

em-

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

em-

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

s B

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Prowadzacy

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Data realizacji
zajeé

28-05-2026

28-05-2026

28-05-2026

28-05-2026

28-05-2026

29-05-2026

29-05-2026

29-05-2026

29-05-2026

29-05-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

Godzina
zakonczenia

10:00

10:30

12:30

13:00

15:00

10:00

10:30

12:30

13:00

15:00

Liczba godzin

02:00

00:30

02:00

00:30

02:00

02:00

00:30

02:00

00:30

02:00



Przedmiot /
temat

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

em-

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktow
turystycznych

ez

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

ez

Szkolenie z
rozwoju
nowych
produktéw
turystycznych

am-

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Walidacja

Prowadzacy

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Radostaw
Jazwiec

Data realizacji
zajeé

30-05-2026

30-05-2026

30-05-2026

30-05-2026

30-05-2026

01-06-2026

01-06-2026

01-06-2026

01-06-2026

01-06-2026

01-06-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

08:00

10:00

10:30

12:30

13:00

14:30

Godzina
zakonczenia

10:00

10:30

12:30

13:00

15:00

10:00

10:30

12:30

13:00

14:30

15:00

Liczba godzin

02:00

00:30

02:00

00:30

02:00

02:00

00:30

02:00

00:30

01:30

00:30



Podsumowanie

Rodzaj godzin Liczba godzin
Suma godzin zegarowych ustugi 10:30
w tym suma godzin zajeé 02:00
w tym suma godzin walidac;ji 00:30
w tym suma przerw 08:00
Suma godzin dydaktycznych bez przerw 03:15
Cennik

( Jezeli korzystasz z dofinansowania w wysokosci co najmniej 70% przystuguje Tobie zwolnienie z podatku VAT )

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 6 199,20 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 5040,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 110,70 PLN
Koszt osobogodziny netto 90,00 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 56:00
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

Radostaw Jazwiec



Trener, certyfikowany doradca biznesowy, specjalista ds. zarzagdzania projektami. Wtasciciel firmy
O doradczej Eurokonsultant od 2008 roku oraz Prezes Fundacji Edumocni. Posiada wieloletnie

S doswiadczenie we wspotpracy z biznesem w zakresie analizy funkcjonowania organizaciji, badania
potrzeb kadry zarzadzajgcej i pracownikdw, przygotowania i realizacji projektow, a takze w realizacji
dofinansowanych projektéw w zakresie przedsiebiorczosci, ekonomii spotecznej i aktywizacji
zawodowej. Ukonczyt studia politologiczne na Uniwersytecie Opolskim, studia podyplomowe Mini
MBA na Uniwersytecie £ 6dzkim oraz z zarzadzania projektami na Akademii Ekonomicznej w
Katowicach. Certyfikowany trener Uniwersytetu Jagiellonskiego oraz certyfikowany doradca
biznesowy i doradca ds. szkolen.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty przygotowane przez trenera.

Adres

ul. Tadeusza Kosciuszki 37A
33-100 Tarnéw

woj. matopolskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail a.koziol@edumocni.pl

Telefon (+48) 884 004 423

Agnieszka Koziot



