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Informacje podstawowe

Numer ustugi 2025/08/01/41113/2918214

900,00 PLN netto
110,70 PLN brutto/h
90,00 PLN netto/h

Kategoria Biznes / Marketing

Kierunek - Rozwdj, FELB.06.03-12.00-0003/24 ZIPH, Nowy start w
Identyfikatory projektow Matopolsce z EURESEM, Matopolski Pocigg do kariery,
Zachodniopomorskie Bony Szkoleniowe

Grupa docelowa:

Grupa docelowa ustugi

Pracownicy i menedzerowie dziatéw marketingu i sprzedazy
szukajacy praktycznego wykorzystania Al

Specjalisci ds. marketingu, sprzedazy i tworzenia tresci (tekst, grafika,
wideo, audio)

Wiasciciele matych i srednich firm chcacy zwigkszy¢ efektywnos¢ i
konkurencyjnos¢

Osoby zainteresowane prosta obstuga narzedzi typu ChatGPT,
Midjourney, Al CRM, Gemini

Uczestnicy pragnacy lepiej pozna¢ klientéw, personalizowaé
komunikacje i optymalizowa¢ kampanie

Dla tych, ktdérzy chca wdrozyé Al szybko i efektywnie, uzyskujac realne
korzysci biznesowe

Ustuga adresowana réwniez do uczestnikow Projektow:

Minimalna liczba uczestnikow 7

Maksymalna liczba uczestnikow 12

Kierunek — Rozwoj

Nowy start w Matopolsce z EURESEM
FELB.06.03-1Z.00-0003/24 ZIPH
Matopolski Pociag do kariery
Zachodniopomorskie Bony Szkoleniowe
FELB.06.08-12.00-0083/24

Regionalny Fundusz Szkoleniowy I



Data zakornczenia rekrutacji 29-10-2025

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 10
Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Celem szkolenia jest praktyczne wprowadzenie uczestnikow w $wiat sztucznej inteligencji (Al) oraz pokazanie, jak
wykorzystywac jej mozliwosci do automatyzacji i optymalizacji pracy dziatéw marketingu i sprzedazy bez koniecznosci
posiadania umiejetnosci programistycznych. Szkolenie ma na celu zwiekszenie efektywnos$ci dziatan, personalizacje
komunikacji z klientem oraz wzmocnienie przewagi konkurencyjnej przedsiebiorstwa.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Uczestnik podaje poprawna definicje

Lo " Test teoretyczny
sztucznej inteligencji.
Uczestnik wyjasnia podstawowe pojecia Uczestnik rozréznia pojecia takie jak
zwigzane ze sztuczng inteligencja i jej algorytm, uczenie maszynowe, model Test teoretyczny
zastosowaniem w marketingu i Al
sprzedazy.
Uczestnik wymienia co najmniej trzy
zastosowania Al w marketingu i Test teoretyczny
sprzedazy.
Uczestnik wyjasnia, czym jest prompt i
L . Y ymjestp P Test teoretyczny
Uczestnik samodzielnie tworzy i jakie sq jego podstawowe zasady.
optymalizuje prompt (polecenia) do
narzedzi Al w celu generowania tresci Uczestnik rozpoznaje btedy i putapki w
marketingowych. nieprawidtowo sformutowanych Test teoretyczny

promptach.

Uczestnik wskazuje, ktére dane sa

Test teoretyczn
kluczowe dla analizy klienta w Al. yezny

Uczestnik wykorzystuje narzedzia Al do

analizy danych klientéw i optymalizacji

kampanii marketingowych. Uczestnik okresla korzysci ptyngce z
automatyzaciji raportowania i Test teoretyczny
optymalizacji kampanii.



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Uczestnik wymienia przyktady narzedzi
NoCode stosowanych w automatyzacji. Test teoretyczny

Uczestnik planuje i wdraza podstawowe

. , . . Uczestnik opisuje podstawowy schemat
automatyzacje zadan marketingowych i

automatyzacji zadania Test teoretyczny

sprzedazowych za pomocg narzedzi
P y P 2 ¢ marketingowego.

NoCode i Al.
Uczestnik wskazuje korzysci ptynace z
automatyzacji procesow Test teoretyczny
sprzedazowych.

KOMPETENCJE SPOLECZNE: Uczestnik ~ Uczestnik wymienia co najmniej trzy Test teoretyczny

rozumie zasady bezpiecznego i zagrozenia zwigzane z uzywaniem Al.

etycznego korzystania z narzedzi Al
oraz potrafi wskaza¢ podstawowe
zagrozenia i sposoby ich minimalizaciji.

Uczestnik wskazuje metody ochrony

Test teoretyczn
danych i prywatnosci w narzedziach Al. yezny

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Praktyczne szkolenie wprowadzi Cie w $wiat sztucznej inteligencji (Al) i pokaze, jak realnie wykorzystaé jej mozliwos$ci w codziennej pracy
dziatéw marketingu i sprzedazy. Nie musisz by¢ programistg — wystarczy otwarto$¢ na nowoczesne narzedzia, ktére juz teraz
rewolucjonizujg sposéb, w jaki komunikujemy sie z klientem, analizujemy dane i podejmujemy decyzje biznesowe.

Kluczowe zagadnienia:

Rozpoczecie szkolenia



e Poznajmy sie
¢ Analiza potrzeb uczestnikéw

Czym mi jest to potrzebne?

e Jak zwiekszy¢ produktywnos$¢ w pracy marketera lub sprzedawcy?

e Jak Al zwieksza produktywnos¢?

e Szanse i zagrozenia zwigzane z wykorzystaniem Al w marketingu i sprzedazy
e Wptyw Al na procesy pracy i codzienne zycie

Wprowadzenie do Sztucznej Inteligenciji

e Czym jest Sztuczna Inteligencja?

¢ Definicja Sztucznej Inteligenciji

¢ Kluczowe terminy: algorytmy, modele, uczenie maszynowe

¢ Krétkie spojrzenie na historie Al i jej rozwdj

¢ Uczenie maszynowe (Machine Learning)

¢ Uczenie gtebokie (Deep Learning)

¢ Generatywna Sztuczna Inteligencja i jej potencjat w marketingu i sprzedazy

Zasady funkcjonowania modeli Al

¢ Dane jako paliwo dla Sztucznej Inteligencji

¢ Bezpieczenstwo danych w Sztucznej Inteligenciji
¢ Proces treningu i uczenia sie modeli

¢ Decyzje podejmowane przez Al - czy to magia?

Sztuczna Inteligencja w marketingu i sprzedazy

e Zasady komunikacji ze Sztuczng Inteligencja

e Prompt design

e Struktury komend

e Jezyk naturalny w komunikacji z Al

e Halucynacje Al i jak sobie z nimi radzi¢?

e Podstawy Prompt Design

¢ Wykorzystanie Al w w marketingu i sprzedazy

¢ Wyszukiwanie informacji

¢ Raporty oraz analizy danych marketingowych i sprzedazowych
e Tworzenie tresci tekstowych, graficznych oraz wideo (posty na social media, reklamy, e-mail marketing, tresci sprzedazowe)
e Tworzenie tresci audio

e Tworzenie transkrypciji i ttumaczen

Przeglad ciekawych rozwigzan opartych o Al do wykorzystania w marketingu, sprzedazy

e ChatGPT, Claude, Perplexity, Gemini, Bielik

e Narzedzia generujace obrazy (Dall-E, Midjourney)

e Budowanie asystentéw i awataréw Al

¢ Sztuczna Inteligencja w Twoich narzedziach (Canva, Gmail)
e W czym jeszcze moze poméc Al?

Wprowadzenie do automatyzaciji

¢ Jak mozna automatyzowac swojg prace w marketingu i sprzedazy

¢ Wykorzystanie Al do automatyzacji zadan marketingowych i sprzedazowych

e Przeglad narzedzi NoCode

¢ Przyktady wykorzystania NoCode do automatyzacji zadan marketingowych i sprzedazowych

Bezpieczenstwo Sztucznej Inteligenciji

e Na co zwrdcié uwage korzystajac z narzedzi Al?

e Podstawy prywatnosci i bezpieczefAstwa w narzedziach Al
e Filtrowanie tresci

e Omoéwienie atakdw na modele jezykowe

¢ Metody omijania filtrow w modelach jezykowych



Co mozesz osiggnac dzieki Al w marketingu i sprzedazy?

e Oszczedno$¢ czasu i automatyzacja rutynowych zadan

e Dzieki Al mozesz szybko tworzy¢ tresci, planowac¢ kampanie, generowacé raporty czy analizowa¢ wyniki — w czasie, ktéry do tej pory
zajmowaty godziny pracy.

¢ Lepsze poznanie klienta

¢ Algorytmy Al analizujg dane o klientach w czasie rzeczywistym, przewiduja ich potrzeby i podpowiadajg najlepszy moment na kontakt
czy sprzedaz.

¢ Personalizacja komunikacji na masowa skale

e Dzieki Al mozesz tworzy¢ tresci dopasowane do konkretnych segmentéw klientéw, zachowan czy zainteresowan — bez koniecznosci
robienia tego recznie.

¢ Skuteczniejsze kampanie marketingowe

e Al wspiera optymalizacje kampanii reklamowych — od lepszego targetowania po dobdr tresci, ktére naprawde dziataja.

» Zwigkszenie efektywnosci sprzedazy

¢ Narzedzia oparte na Al pomagajg w lead scoringu, prognozowaniu wynikéw sprzedazowych i podpowiadajg najbardziej obiecujgce
szanse sprzedazowe.

Korzysci:

¢ Uczestnik zrozumie, czym jest Al i jak dziata w praktyce (bez zargonu technicznego).

¢ Uczestnik pozna konkretne narzedzia Al dla marketingu i sprzedazy (np. ChatGPT, Midjourney, narzedzia do automatyzacji CRM, Al w
reklamach).

¢ Uczestnik nauczy sieg, jak wdraza¢ Al w swojej pracy — od prostych promptéw po automatyzacije proceséw.
¢ Uczestnik otrzyma gotowe przyktady i szablony do zastosowania od razu po szkoleniu.
e Uczestnik zyska przewage konkurencyjng — bo umiejetnos¢ pracy z Al to nie przysztosé, tylko terazniejszos$é.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec¢: 13

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

. Prowadzacy L. . , . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

. Kamil
Rozpoc?eme Porembifiski 31-10-2025 08:00 08:10 00:10
szkolenia
2213 & i
Zym mi Kamil
jestto o 31-10-2025 08:10 08:25 00:15
Porembinski
potrzebne?
Wprowadzenie Kamil
. A 31-10-2025 08:25 09:05 00:40
do Sztucznej Porembinski
Inteligencji
Kamil
Przerwa o 31-10-2025 09:05 09:20 00:15
Porembinski
Zasady Kamil
funkcjonowania o 31-10-2025 09:20 10:00 00:40
Porembinski

modeli Al



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

. Prowadzacy o, X ; . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia
Sztuczna
Inteligencja w Kamil
) . o 31-10-2025 10:00 11:20 01:20
marketingu i Porembinski
sprzedazy
E) P Kamil
reerwa amt-— 31-10-2025 11:20 11:50 00:30
obiadowa Porembinski
Przeglad
ciekawych
rozwigzan .
Kamil
opartych o Al do I 31-10-2025 11:50 13:20 01:30
. Porembinski
wykorzystania w
marketingu,
sprzedazy
. Kamil
Wprowadzenie . 31-10-2025 13:20 14:00 00:40
. Porembinski
do automatyzacji
P Kamil 31-10-2025 14:00 1415 00:15
rzerwa Porembinski ’ ’ '
Bezpieczefistwo  Kamil 31-10-2025 14:15 15:00 00:45
Sztucznej Porembinski
Inteligencji
IPP2E) Sesja
dodatkowych Kamil
L. o 31-10-2025 15:00 15:20 00:20
pytani Porembinski
podsumowanie
EEEEB) Walidacja - 31-10-2025 15:20 15:30 00:10
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1107,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 900,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 110,70 PLN



Koszt osobogodziny netto 90,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

0 Kamil Porembinski

‘ ' Doswiadczony trener i ekspert w dziedzinie sztucznej inteligenciji (Al), ktory z pasjg dzieli sie swoja
wiedzg i doswiadczeniem, pomagajac firmom i startupom wykorzystaé potencjat Al w biznesie. Jest
architektem systemowym, administratorem systeméw Linux oraz zatozycielem firmy hostingowe;.
Od ponad 17 lat wspiera freelanceréw i duze firmy, specjalizujgc sie w szkoleniach i wdrozeniach
systemow Al, cyberbezpieczenstwie, migracji do chmury oraz optymalizacji kosztéw infrastruktury
serwerowej.

Koncentruje sie na praktycznym zastosowaniu Al w réznych obszarach biznesowych. Prowadzi
szkolenia z zakresu: wykorzystania Al w biznesie, marketingu, bezpieczenstwa korzystania z
narzedzi Al;, produktywnosci z wykorzystaniem Al oraz wykorzystania Al w e-commerce.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Szkolenie jest realizowane w ramach godzin dydaktycznych 45 min.
Przerwy wliczajg sie w czas trwania ustugi.
Uczestnik otrzyma:

e materiaty szkoleniowe - prezentacje od trenera prowadzacego
¢ dyplom oraz zaswiadczenie o ukonczeniu szkolenia.

Informacje dodatkowe

Szkolenie jest zwolnione z VAT dla uczestnikow z dofinansowaniem 70% lub wiecej (Podstawa zwolnienia z VAT: Zwolnienie z VAT art.43
ust.1 pkt29 lit.a i c. Ust. o podatku od towaréw i ustug).

Dla uczestnikéw z dofinansowaniem ponizej 70% lub bez dofinansowania do faktury bedzie doliczony VAT 23%.

1. Oferujemy kompleksowe wsparcie w pozyskaniu dofinansowania na wszystkie oferowane ustugi.

2. Realizujemy szkolenia réwniez w formie zamknietej, dla konkretnych organizacji, oddziatéw firm, z mozliwoscig dopasowania ustugi do
konkretnych potrzeb organizaciji.

3. Przed zgtoszeniem na ustuge prosimy o kontakt w celu potwierdzenia dostepnosci wolnych miejsc/gwarancji terminu.

Warunki techniczne

Szkolenie bedzie prowadzone na platformie MS Teams. Uczestnik otrzyma link oraz niezbedne login i hasto do zalogowania sie.
Wymagany jest dostep do komputera lub laptopa z kamera, mikrofonem i gto$nikami, sieci wifi lub internetu przewodowego.

Minimalne wymagania sprzetowe:



e Gtosniki i mikrofon — wbudowane lub zewnetrzne, Kamera internetowa — wbudowana lub zewnetrzna,

e Komputer, co najmniej 2 GB pamigci RAM.

¢ Procesor: minimalny pojedynczy rdzen 1 GHz lub wyzszy, zalecany dwurdzeniowy 2 GHz lub wyzszy (Intel i3 /i5 / i7 lub odpowiednik AMD)

e System operacyjny jeden z wymienionych: macOS X z systemem macOS 10.7 lub nowszym, Windows 10 (uwaga: w przypadku urzadzen z
systemem Windows 10 musza one dziata¢ w systemie Windows 10 Home, Pro lub Enterprise. Tryb S nie jest obstugiwany), Windows 8 lub
8.1, Windows 7, Windows Vista z dodatkiem SP1 lub nowszym, Windows XP z dodatkiem SP3 lub nowszym, Ubuntu 12.04 lub wyzszy,
Mint17.1 lub wyzsza, Red Hat Enterprise Linux 6.4 lub nowszy, Oracle Linux 6.4 lub nowszy, CentOS 6.4 lub wyzszy, Fedora 21 lub nowsza,
OpenSUSE 13.2 lub wyzszy, ArchLinux (tylko 64-bit).

Minimalne wymagania dotyczace parametréw tacza sieciowego:

e tacze o przepustowosci pobierania i wysytania danych o predkosci: 5 Mb/s.

Kontakt

O

m E-mail marta.kozlowska@growthadvisors.pl
Telefon (+48) 884 214 768

Marta Koztowska



