Mozliwo$¢ dofinansowania

Szkolenie Skuteczna komunikacja w 1 439,10 PLN brutto
biznesie 1170,00 PLN netto
szkolenla. .. usiugi 2025/03/31/10220/2659219 179,89 PLN brutto/h

sprawny.marketing

146,25 PLN netto/h

© warszawa / stacjonarna
sprawny.marketing

sp.zo.0.

& Ustuga szkoleniowa

® 8h
Kok ok k& 59 09.06.2025 do 09.06.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . .. o
wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikéw

Dla kogo przeznaczone jest szkolenie?

e Dla lideréw, menedzeréw i os6b zarzadzajgcych zespotami — ktérzy
chca skutecznie przekonywac i motywowac.

e Dla przedsiebiorcéw, ktdérzy musza prezentowaé swoje pomysty
inwestorom, partnerom i (potencjalnym) klientom.

¢ Dla specjalistow analizujgcych i przedstawiajgcych dane — ktérzy chca
moéwi¢ jezykiem zrozumiatym dla kazdego.

¢ Dla marketeréw i oséb zajmujacych sie komunikacjg — ktére chca
zwiekszy¢ wptyw swoich tresci.

¢ Dla treneréw, wyktadowcow i méwcedw, ktdrzy chea prowadzic¢
inspirujgce wystgpienia.

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow 6
Maksymalna liczba uczestnikéw 30

Data zakornczenia rekrutacji 05-06-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 8

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0



Cel

Cel edukacyjny

Ustuga "Skuteczna komunikacja w biznesie" potwierdza przygotowanie do samodzielnego komunikowania sie w

biznesie poprzez storytelling, charyzme i perswazyjne prezentacje.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Uczestnik przycigga i utrzymuje uwage
odbiorcow dzieki storytellingowi.

Uczestnik buduje autorytet i charyzme,
wplywajac na stuchaczy.

Uczestnik przekazuje dane i analizy w
sposob zrozumialy i angazujacy.

Uczestnik przedstawia wtasne pomysty
tak, aby przekonywaly i inspirowaty.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenciji

Kryteria weryfikacji

Uczestnik zna sposoby na dostarczanie
warto$ci stuchaczom.

Uczestnik jest Swiadomy, jak
przygotowac sie do przedstawienia
swojej historii stuchaczom

Uczestnik wymienia kwestie wazne w
budowaniu autorytetu

Uczestnik dostosowuje mowe i tres¢
przekazu do danego odbiorcy

Uczestnik dane w sposoéb atrakcyjny

Uczestnik ttumaczy dane na jezyk
narracji

Uczestnik wymienia 6 zasad wiralowych
tresci

Uczestnik postuguje sie sztuczkami
psychologicznymi

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?

Tak - zaswiadczenie, ktére otrzymuje uczestnik zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?



Tak - zaswiadczenie, ktére otrzymuje uczestnik potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o

zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i

szkolenia od walidacji?

Tak - zaswiadczenie, ktore otrzymuje uczestnik potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie
procesow ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji.

Program

e Ustuga jest realizowana w godzinach zegarowych.

e Kazdy uczestnik ma do dyspozycji miejsce siedzace.
¢ Szkolenie nie wymaga wstepnego przygotowania.

* Przerwy sg wliczane w liczbe godzin trwania ustugi.

¢ Brak podziatu na grupy.

¢ Walidacja efektow ustugi odbedzie sie z wykorzystaniem testu teoretycznego z wynikiem generowanym automatycznie, ktory
zostanie przestany do uczestnika za posrednictwem maila wskazanego w BUR lub na wczes$niej wskazany inny adres mailowy.

Zakres tematyczny szkolenia:

e Skuteczna komunikacja
¢ Analiza potrzeb

e Etapy przygotowania, zbieractwa i weryfikacji materiatéw

e Struktury skutecznej narracji
¢ Atrakcyjne slajdy i wizualizacje
e Percepcja kompetencji

e Mowa ciata, kontakt wzrokowy i zarzgdzanie gtosem

e Komunikacja perswazyjna

e Wizualizacja danych

e Storytelling w analizach i raportach
e 6 zasad wiralowosci tresci

e Sztuka elevator pitch

e Sztuczki psychologiczne

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 10

Przedmiot / temat

Prowadzac
zajec acy
Rozpoczecie Kama Kotowska
szkolenia

E30) Storytelling
- czy wszystko w

. ¥ X ¥ X Kama Kotowska
biznesie musi

by¢ historig?

Przerwa

Kama Kotowska
kawowa

Data realizaciji
zajec

09-06-2025

09-06-2025

09-06-2025

Godzina
rozpoczecia

10:00

10:15

11:45

Godzina
zakonczenia

10:15

11:45

12:00

Liczba godzin

00:15

01:30

00:15



Przedmiot / temat

zajec

Prowadzacy

Data realizacji
zajeé

Godzina
rozpoczecia

Jak i$é na

randke i dostaé

awans? Kama Kotowska
Charyzma w

przekazie

Przerwa

obiadowa (we Kama Kotowska
wiasnym

zakresie)

Jak moéwié

o liczbachi Kama Kotowska
danych?

Przerwa

Kama Kotowska
kawowa

,Ej, mam

pomyst!” - jak

przekonaé Kama Kotowska
odbiorcéw do

swoich idei?

Pytania i

o Kama Kotowska
odpowiedzi

Walidacja

ustugi (test
teoretyczny z
wynikiem
generowanym
automatycznie)

Kama Kotowska

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

09-06-2025

09-06-2025

09-06-2025

09-06-2025

09-06-2025

09-06-2025

09-06-2025

Cena

1439,10 PLN

1170,00 PLN

179,89 PLN

146,25 PLN

13:30

14:30

15:45

16:00

17:30

17:45

Godzina
zakonczenia

13:30

14:30

15:45

16:00

17:30

17:45

18:00

Liczba godzin

01:30

01:00

01:15

00:15

01:30

00:15

00:15



Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Kama Kotowska

‘ ' Trenerka wystgpien publicznych, prezentowania i storytellingu. Od ponad 10 lat lat zwigzana z
branzg kreatywng, od 5 z ekosystemem startupowym. Wystepowata i prowadzita sceny na wielu
branzowych konferencjach m.in. na | @ Marketing & Technology (TOP1, TOP3, TOP7), Infoshare,
InternetBeta, SEO Vibes (TOP1), ITMT, ACCELERSIT, txb.digital, PROexpert Days i innych.

Szkoli duze zespoty (jak Miasto Kotobrzeg, Jeronimo Martins, ROCHE, KERRIS), jak i mate biznesy ze
sztuki wystapien publicznych, prezentowania swoich pomystéw i ogdlnych zasad wywierania
wptywu na publiczno$é. Mentorka pitchowania dla startupéw w ramach programéw m.in.
foodtech.ac, Huge Thing czy Mentoring Dots. Chetnie dzieli sie swojg wiedzg i doswiadczeniem z
nowym pokoleniem przedsiebiorcéw. Zatozycielka Fundacji SpeakUPerki wspierajgcej mtode kobiety
W rozwoju umiejetnosci biznesowych.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy w dniu ustugi otrzymujg pakiet szkoleniowy, w ktérego sktad wchodza:

e magazyn branzowy sprawny.marketing,
e notes,
e dtugopis.

Uczestnicy po szkoleniu otrzymuja prezentacje szkoleniowg oraz certyfikat uczestnictwa.

Adres

ul. Grzybowska 56
00-844 Warszawa

woj. mazowieckie

ADN Centrum Konferencyjne

Kontakt

O

ﬁ E-mail monika.bartnikowska@sprawnymarketing.pl
Telefon (+48) 577 331 077

Monika Bartnikowska



